
بناء قسم التسويق    

قالب استراتيجية التسويق في صفحة واحدة

لأصحاب الشركات في السعودية والخليج. املأه في جلسة واحدة. اكتب المال بالريال. هذه ورقة عمل، وليست التقرير الميداني في 30 صفحة.

1. مَن
العميل الذي نخدمه، والذي نرفضه.

نخدم:     لا نخدم: 

2. أين نفوز
السبب الواحد لاختيارهم لنا، يُقال بالطريقة نفسها كل مرة.

نفوز لأن: 

3. كيف نتصل
غريب، مدرك، مهتم، أول شراء، متكرر، مناصر. التكتيك بلا خطوة يُحذف.

المسار: 

4. ماذا يُحتسب
مقياسا وضوح، لا أربعون. مثال: تكلفة اكتساب عميل، بالريال.

المقياس 1:     المقياس 2: 

5. المالك بالاسم
شخص واحد في الداخل يملك الرقم. إن غاب الاسم، فالصفحة ملصق.

المالك: 

.امتلك القرارات الأربعة. واستأجر الأيدي      .


